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IMAGINE...
Uma Folha de Papel igual a

essa ai de baixo com os

NUMEeros gerenciais da sua
empresa.

DEMONSTRAGCOES FINANCEIRAS GERENCIAIS Na Palma da Mao

FLUXO DE CAIXA-FC

Pecebimento das vendas de Produtos

Fecebimento das vendas de Serdigos
I vestimentos.
Aglicacoes Financeiras
Alug oeis recebidos
Finan ciamentos
Empeéstimas 1omados com Bancos
Empréstanas fomades com Terceinos

Mio deObradireta

Custos Indeetos de Fabricagao
Custos Comerciais

Vahor pago no praduto

Frete nacompea
Custos no Semvico

Mao de ot alocada noprojete

Recurice para a entrega do sevig o

Intra-gstnstura
Comercial
Markating
Admilluridic afContabd
Bancdrias
Fnancewras
Viiculos
Dhrétavia
Tributdrias
Pagamentode Passivos
Farcelamertotributanio
Parcelss de empeéstimos bancirios
Dinidas rabdlhisias
Investimentos
Aglicagoes financeiras
Comprade Imdveis
Participages em outras CiAs

ATIVOS CIRCULANTES
Dis ponibildad es
Caixa
Bancol
Banco2
Bancod
Bancod

ANencer
Estoques
Mercadarias para Revenda
Matéria-Frima
INSmos
Estogue de lnsumos
Material de Embalagam
Produnios em Elaborag so
Produtas Acabados
Adiantamento de Fomecedores
Fornec edares de Mercadoriass
Faornecedares de Senagos

ATIVOS WAQ CIRCULANTES
Terrenas
Edficacoes
Instalactes
Computadores e Perféricos
Maquinas e Equipamentos.
Moveis & Utenslios
Veiculos
Valores a recebar
Craditos tribul aios a compansar
[-] Depeeciagao Acurnulada

BALANCO PATRIMONIAL - BP

PASSIN O

Forrecedores de Servigo
Forrecedores de Mercadosia
Farrecedores de MatenalPrima

Peds ook Juridhc a5
Adiantaments de Cliemtes
Clientes de Mercadodias

Chentes de Servgos

Empréstimos com Tercairos
Adisntamento de Chemes

PATRIMONIO LIGUIDO
Capital Sogial
Resull ado acumdada
Resultado doPeriodo

Demonstracao do Resultado do Exercicio - DRE

RECEITA BRUTA
Vendade Mercadosia
Vendade Sarvico
1] Devolugies
(-} impostos sobee venda
1-) Comissoes Comerciais
(=) RECETA LIQUIDA

{-) CMW {Custoda Mere adoriaVendida )

{-) CPVCustodo Produto Vendida)
|-} C5P|Custodo Sardgo Prestado)
(=] MARGEM DE CON TRIELNGAD
(-} Despesas com Pessoal
(-} Despesas de Consumo
(=) Daspesas de infra-Estrutura
1-) Despesns Comertians
(-} Despesas de Marketing
{-) Admy] uridico/Coontahil
{-) Despersas Barcanz
|-} Despesas Financeras
(-} Despesas com Veiculos
{-} Despesa com Depreciagao
(=]} RESULTADO OFERACIONAL
|-} Gasto com Deetonia
{#}Receitas nao operationais
|-} Daspesas nao opaacionas
=} RESULTAD/C LIGUIDO

DEMONS TRAGAO D DESTINAGAD
D0 RESULTAD O LIQUIDO DA DRE

(-1 P agamento de P assive

i} Inves timentos no @ioda Empresa

i-} Investimentos em ativos nao Circulanies

-} Dvistritui gl die D ividendos a0 Sheios

P




S0RAR NUMEROS
DAS PRINCIPAIS

\DEMONSTRACOES

INANCEIRAS PARA

11| ENXFREAR A EMPRESA T0DA
=TI UNEFOLHADE PAPEL?
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« Obtera todo o conceito sobre
Balanco Patrimonial, Fluxo de
Caixa e DRE

« Tera acesso a ferramentas
digitais desenvolvidas por
especialista

« Sera treinado para usar as
Ferramentas

« Alimentara as ferramentas com
0s dados reais da sua empresa

« Recebera Mentorias individuais
com o Mentor e Especialistas
discutindo numeros reais do seu
negocio

« Desenvolvera planos de acao s
para solucionar desafios
operacionais que serao
diagnosticados

« Passara a ter demonstracoes

— financeiras gerenciais confiaveis

para a tomada de decisao







METODO RFA

Reunides — individuais
Reunioes orientativas
—erramentas vitalicias, com
as devidas instrucoes para
colocar em pratica o uso destas
ferramentas
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avia — de 15 a 19 de abril
enito de questionario detal

e T

« Conceitos Principais
« Balanco Patrimonial —

« Conhecendo a
ferramenta para

Ativos, Passivos e PL ~  obtengao do Balango
. Fluxo de Caixa — 4 Patrimonial
Entradas e Saidas . Como imputar os dados
« DRE — Receitas, Custos na ferramenta
e Despesas > « Como fechar o Balanco
» Interagao entre as 3 ., Patrimonial Gerencial
demonstracoes " Perguntado
financeiras
« Apresentacao de como M{ 7N e

mapear os controles
atuais das contas

> Pratica 2 - de 30/04 3 06/05
patrimoniais

e |mputar todos os dados reais,

d :\Q levantados na licao de casa 1,
epartamento por na ferramenta apresentada na
departamento P AUniZ0 2
S e Envia para a eConexao a
° N ¥ s bara S
melhor versao disponivel do

Pratica 1 - de 23 2 29/04 BP de 30/4
ff)
e |evantar a situacao atual dos
controles da empresa em
relacao as contas
patrimoniais (Contas de ativo
e passivo)



Analise detalhada do
Mentor
Bate bola como
Mentor
Parecer tecnico do
Mentor
Tracar plano de acao b“/
para solucao de

N

desafios
5
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Praticaa 3 - de 133 17/05

e Mergulhar nos planos de
acoes para melhorias de
controles patrimoniais

e Contas a Receber

e Estoques - Produto acabado,
elaboracao e matéria prima

e Relacao de ativos nao

circulantes

NN

...........
........

« Apresentacao dos
Conceitos detalhados
de Fluxo de Caixa

« Apresentacao da
Ferramenta inteligente
de acompanhamento
de Caixa

7. OV N\S

Pratica 4 - de 21 a 31/05

e Conciliar toda a
movimentacao bancaria de
todos os bancos com a
ferramenta inteligente de
fluxo de caixa apresentada na
reuniao 4.




« Resumo do programa
ate presente momento
« Preparacao para a

. Analise detalhada do
Especialista Técnico em
relacao ao BP, DRE e

formatacao da DRE de Fluxo de Caixa
Maio - Bate bola com o
- Foco nas informacgoes Especialista
de compra e venda . Parecer sobre
» Orientacoes para o / qualidade dos relatorios
Segundo Balanco S  doEspecialista
_ Perguntado em 31.05 . Tracar plano de ac&o
e -\ para solucao de

melhorias nas
P Demonstracoes

Pratica 5- de 01 a2 10/06

e Preparacao do Balanco

patrimonial em 31.05 LN
e Preparacao da DRE de maio >< Pratica 6 - de 24 3 28/06
e Envio das informacoes a ]:],
eConexao e Aplicacio dos planos de
/ melhorias para as

Demonstracoes Financeiras




- Revisao de todos os
conceitos
apresentados ate o
momento

« Plantao de duvidas
para o Terceiro Balanco

Perguntado em 30.06 @

¥













™ . Acesso a ferramentas digitais
desenvolvidas por especialistas
da area

« Acesso a metodologia
eConexao

« Reunioes com os
Mentores/Heads

« Monitoria de Entrega e
Resultado

\ tAGAU: 9U DIAS UU 1 ANU
\ LESENGIALY EM SAU PAULY/SP
\ RIUAIS VIA ZUUM

N/ JER EM SAO PAULO]







GIOVANNI COLA









HANDMADE BRAZILIAN TUBAIIC[I

ounticn B

Suntech do Brasil

toldosdlas

olugdes em protegao

SIEMENS .-,
Healthineers ‘-

mem
maglioca

papel » logistica

i Eurofarma

Ampliando hor

AL

TeconlLog

SIEMENS

BestBuy g Hotel







(9 11)99738-1253

econexao br
@ econexao

WWW.econexao.com.br

Av. Paulista, 575 - 8° andar / sala
808 Bela Vista - SaoPaulo/SP


https://www.instagram.com/econexao_br/
http://www.econexao.com.br/
https://www.instagram.com/econexao_br/
https://www.linkedin.com/company/econexao-brasil/?originalSubdomain=br

